
Deine Aufgaben 
In unserem engagierten Team pulsiert das Herz der POLAVIS Plattform. Von der Kontaktanfrage bis zum  

Go-Live der POLAVIS Portale bei unseren Kunden warten jeden Tag spannende Herausforderungen auf Dich, 

um die Krankenhaus-Patienten-Kommunikation zu reformieren und das digitale Gesundheitswesen von morgen 

mitzugestalten. Wir arbeiten jeden Tag gemeinsam mit unseren Kunden daran, Lösungen zu implementieren, die 

einen großen Einfluss auf unser wichtigstes Gut haben – unsere Gesundheit.

+ Qualifizierung von Inbound-Anfragen und Leads aus der Akquise gemeinsam mit dem Vertriebsteam

+ Federführende Planung und Steuerung der Teilnahme an Ausschreibungen („Bidding Manager“)

+ Bearbeitung von Ausschreibungen und dazu eigenverantwortliche Abstimmung mit den internen Teams

+ Steuerung und Qualitätssicherung der Zuarbeiten und ggf. der Zusammenarbeit mit externen Partnern 

+ Direkt enge Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung und Business Development (Referent der GF)

Deine Qualifikation 

+ Erfahrung im Vertrieb oder Marketing 

+ Strukturiertes Arbeiten und hoher Qualitätsanspruch

+ Deutsch fließend in Wort und Schrift 

Wünschenswerte Fähigkeiten, aber keine Voraussetzung 

+ Erfahrung mit Ausschreibungen 

+ Erfahrung mit Angebotsprozessen, Leistungsbeschreibungen und Projektarbeit

+ Erfahrung im SW-Produktvertrieb

+ Kenntnisse zu eHealth, mHealth oder IT im Gesundheitswesen

Unser Angebot 
Eine sinnstiftende Aufgabe mit großem Gestaltungsspielraum in einem wachsenden Team. Möglichkeit zur 

Entwicklung und Umsetzung eigener Ansätze und Ideen. Sichtbarkeit und Feiern der eigenen Erfolge in der 

Organisation. Flexible Arbeitszeitmodelle, Home Office-Standard ohne Präsenzpflicht, flexibler Wohnort und 28 

Tage Urlaub. Ein attraktives Gehaltspaket zzgl. Prämienmodell für gewonnene Ausschreibungen. Ein modernes 

Büro in bester Lage in Berlin Mitte, Urban Sports Club, Kaffee, Obst, Snacks und Getränke sowie ein offenes und 

interdisziplinäres Team.

Schick uns deine Bewerbung unter Angabe deiner Gehaltsvorstellungen und deines gewünschten Startdatums 

an bewerbung@polavis.de

SALES & BID MANAGER 
DIGITALISIERUNG (M/W/D) 

E H E A LT H  I N  B E R L I N

POLAVIS entwickelt und implementiert 

innovative digitale Lösungen für Kranken-

häuser. POLAVIS ist führender Anbieter für 

Patientenportale, die insbesondere auch im 

Rahmen des Krankehauszukunftsgesetzes 

gefordert und gefördert werden. POLAVIS 

ist auf Wachstumskurs und baut das 

erfahrene Team nachhaltig aus.
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